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Z.B. Entlassmanagement.

Man weils, dass alle anderen Kliniken sich damit beschaftigen.
Man weils, dass es Kliniken gibt, die bereits Losungen
erarbeitet haben.

Fragen an Andere geben Informationen -
aber keinen Code, keine Arbeitspapiere, keine Vorlagen.

Anfragen an Firmen schleppen sich.
Hereinkommende Angebote sind vollig Uberteuert.
Offizielle Webseiten bieten nichts Verwertbares.

Die Zeit drangt. Die Deadline rickt naher. %(N”
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- www.Ayacandas.com

konnen diejenigen, die Losungen haben,
an die verkaufen, die suchen.

Was man schon hat, kann anderen risikofrei angeboten werden.
Auch Firmen und der Bereich Wissenschaft konnen anbieten.

Ayacandas ubernimmt die Komplexitat des Geschafts
— sowie das Thema Gewahrleistung
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Eine Klinik, die anbietet

» erzielt Gewinn mit Eigenentwicklungen oder Ergebnis-Papieren,
die sie bereits entwickeln musste,

» profitiert nicht nur finanziell:
werkaufte Produkte bringen auch Feedback und Weiterentwicklungen der Kaufer mit sich.

* Das Anbieten ist kostenfrei.

» Zugehdrige Foren je Produkt ermdglichen direkten Kontakt mit Kunden oder Interessierten.
[Foreneintrage werden nicht geléscht und kéinnen beispielsweise als FAQ fungieren.]

* Was wird bendtigt:
— Bei Code: Die Offenlequng. damit Avacandas die Gewahrleistung dbernebmen kann.
— Der Marktplatz erhalt 15% Provision.
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Die 12 Folien

Was tun?

* Alles von Grund auf: Eine Arbeitsgruppe bilden.
» Ein Umsetzungspapier schreiben.

Die IT zu Rate ziehen, was bezlglich KIS umsetzbar ist.

Sich eine Losung suchen, die wenig Aufwand bedeutet.
Suboptimale Umsetzungen werden in Kauf genommen.

Jeder fur sich selbst.

www.Ayacandas.com hat diesen Marktplatz entwickelt.
Einfach und strukturiert.
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Eine Firma, die anbietet
* kann ihr Angebot auf dermn Marktplatz sichtbar machen und bewerben.

»* Auch kleinere Lésungen (bei denen normalerweise Werbung nicht [ohnt]
kinnen angeboten werden.

* Sonst ungenutzt; Selbst Antworten auf Leistungsverzeichnisse (die ja viel Arbeit machen]
kinnen verkauft werden. Diese sind als Informationspapiere hochinteressant und nachgefragt.

-+ Avacandas legt den Grundstein fir direkten Kontakt zwischen Firmen und Interessenten
= Firmen midssen den Code natirlich nicht offenlegen.
—+ Produkte von Firmmen haben selbstverstandlich auch Foren.

Offene Austauschplattformen regen zu Diskussionen und Austausch an
[z.B beziglich Releasewechseln).

—+ Firmen missen fir das Einstellen von Angeboten bezahlen (= Werbung]. ( ;
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Das betrifft nicht nur Entlassmanagement.
Sondern nahezu jede Problemstellung im Bereich IT.

Standig benotigt man:
- eine Softwarelésungiz 8. oms),
ein Customizingiz.e. fir das Kis),
ein spezielles Dokumentiz 8. uUmsetzungsvorschlage DSGYOI,
ein Leistu ng SUEFEE‘iChHiSiz.B. Ausschreibung fir ein DataWareHouse],
einen Forderantragiz.e. auf wLAN-Ausbaul;
- Vorlagen fehlen.

Kommerzielle Losungen gibt es nur fur wenige Bereiche.
A
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Wer hat welchen Nutzen vom Marktplatz?

Wissenschaftsgruppen, die anbieten

» kiinnen Software bewerben und damit Crittmittel aenerieren
* und bekommen weiteres, zusatzliches Feedback von anderen Mutzergruppen.

v Auch fiir Wissenschafts-Software wird in den meisten Fallen durch Ayacandas
Gewahrleistung dbernommen.

Wozu? 12 Folien, 10 Minuten.

Ein IT-Austauschmarktplatz fur Klinken

Man weil§, dass andere Kliniken das bereits umsetzen.

Man kann Kolleginnen und Kollegen fragen.
Konkret wird das fast nie.

Wo ist der Marktplatz, wo gesucht werden kann?
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Derjenige, der etwas sucht
» spart Zeit - denn er kann auf bestehende Lésungen zuriickgreifen,

* spart Geld - kommerzielle Ldsungen sind oft teurer,
Eigenentwicklungen ebensao,

» gpart Argumentation - Kommunikation mit Mutzerinnen und Motzern
wird einfacher, wenn etwas woanders funktioniert.
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Wer steht hinter der Firma Ayacandas?

Status Quao: Der Marktplatz ist online seit 0872017,
(Der einzige Multivendor-Marktplatz in rein europadischer Hand. ]

- Finf Mitarbeiter, zwei Arbeitsgruppen, mehrere namhafte Unterstitzer.

Bisher ~4500 Eintrége mit ausgewahlten Werweisen, ~150 Produkte (t&alich wachsend),
— und etwa 40 Firmenangebote.

Die technische Basis: Das ausgekligelte Herzstiick -
(ber 3200 semantisch vernetzte Kategorien in der selbstentwickelten Wissensdatenbank
des Marktplatzes (Kategorien ermdglichen u.a. Umaegungs-5uchen).

Juristische Fragen sind in Breite abaeklart.
Plane zur Ausweitung des Marktplatzes sind bereits in der Umsetzungsplanung.

Die Ayacandas lauft.

Und zwar langfristiag.
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Z.B. Entlassmanagement.

Man weils, dass alle anderen Kliniken sich damit beschaftigen.
Man weils, dass es Kliniken gibt, die bereits Losungen
erarbeitet haben.

Fragen an Andere geben Informationen -
aber keinen Code, keine Arbeitspapiere, keine Vorlagen.

Anfragen an Firmen schleppen sich.
Hereinkommende Angebote sind vollig uberteuert.
Offizielle Webseiten bieten nichts Verwertbares.

Die Zeit drangt. Die Deadline ruckt naher.
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Was tun?

e Alles von Grund auf: Eine Arbeitsgruppe bilden.
 EIn Umsetzungspapier schreiben.

Die IT zu Rate ziehen, was bezuglich KIS umsetzbar ist.

Sich eine Losung suchen, die wenig Aufwand bedeutet.
Suboptimale Umsetzungen werden in Kauf genommen.

Jeder fur sich selbst.
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Das betrifft nicht nur Entlassmanagement.
Sondern nahezu jede Problemstellung im Bereich IT.

Standig benotigt man:
- eine Softwarelosung(z.s. bms),
- ein Customizing(z.B. fur das KIS),
- ein spezielles Dokument(z.B. umsetzungsvorschlage DSGVO),
- ein LeistungsverzeichniS(z.B. Ausschreibung fur ein DataWareHouse),
- einen Forderantrag(z.s. auf WLAN-Ausbau):
- Vorlagen fehlen.

Kommerzielle Losungen gibt es nur fur wenige Berelche
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Man weillS, dass andere Kliniken das bereits umsetzen.

Man kann Kolleginnen und Kollegen fragen.
Konkret wird das fast nie.

Wo ist der Marktplatz, wo gesucht werden kann?
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Auf

-» www.Ayacandas.com

konnen diejenigen, die Losungen haben,
an die verkaufen, die suchen.

Was man schon hat, kann anderen risikofrel angeboten werden.
Auch Firmen und der Bereich Wissenschaft konnen anbieten.

Ayacandas ubernimmt die Komplexitat des Geschafts
— sowie das Thema Gewahrleistung
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www.Ayacandas.com hat diesen Marktplatz entwickelt.
Einfach und strukturiert.
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Wer hat welchen Nutzen vom Marktplatz?




Derjenige, der etwas sucht

e spart Zeit - denn er kann auf bestehende Losungen zuruckgreifen,

e spart Geld - kommerzielle LOsungen sind oft teurer,
Eigenentwicklungen ebenso,

e spart Argumentation - Kommunikation mit Nutzerinnen und Nutzern
wird einfacher, wenn etwas woanders funktioniert.
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Eine Klinik, die anbietet

e erzielt Gewinn mit Eigenentwicklungen oder Ergebnis-Papieren,
die sie bereits entwickeln musste,

e profitiert nicht nur finanziell:
Verkaufte Produkte bringen auch Feedback und Weiterentwicklungen der Kaufer mit sich.

e Das Anbieten ist kostenfrel.

e Zugehorige Foren je Produkt ermoglichen direkten Kontakt mit Kunden oder Interessierten.
(Foreneintrage werden nicht geloscht und konnen beispielsweise als FAQ fungieren.)

 Was wird benotigt:

— Beil Code: Die Offenlegung, damit Ayacandas die Gewahrleistung tUbernehmen kann.
— Der Marktplatz erhalt 15% Provision.
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Eine Firma, die anbietet

 kann ihr Angebot auf dem Marktplatz sichtbar machen und bewerben.

 Auch kleinere Losungen (bei denen normalerweise Werbung nicht lohnt)
konnen angeboten werden.

 Sonst ungenutzt: Selbst Antworten auf Leistungsverzeichnisse (die ja viel Arbeit machen)
konnen verkauft werden. Diese sind als Informationspapiere hochinteressant und nachgefragt.

- Ayacandas legt den Grundstein fur direkten Kontakt zwischen Firmen und Interessenten
- Firmen mussen den Code naturlich nicht offenlegen.
- Produkte von Firmen haben selbstverstandlich auch Foren.

Offene Austauschplattformen regen zu Diskussionen und Austausch an

(z.B bezuglich Releasewechseln).

- Firmen mussen fur das Einstellen von Angeboten bezahlen (= Werbung

KNS

VACANDAS



Wissenschaftsgruppen, die anbieten

e konnen Software bewerben und damit Drittmittel generieren
« und bekommen weiteres, zusatzliches Feedback von anderen Nutzergruppen.

 Auch fur Wissenschafts-Software wird in den meisten Fallen durch Ayacandas
Gewahrleistung Gbernommen.
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Wer stent hinter der Firma Ayacandas?

Status Quo: Der Marktplatz ist online seit 08/2017.
(Der einzige Multi-Vendor-Marktplatz in rein europaischer Hand.)

- Funf Mitarbeiter, zwel Arbeitsgruppen, mehrere namhafte Unterstutzer.

Bisher ~4500 Eintrage mit ausgewahlten Verweisen, ~150 Produkte (taglich wachsend),
— und etwa 40 Firmenangebote.

Die technische Basis: Das ausgekllgelte Herzstuck -

uber 3200 semantisch vernetzte Kategorien In der selbstentwickelten Wissensdatenbank
des Marktplatzes (Kategorien ermoglichen u.a. Umgegungs-Suchen).

Juristische Fragen sind in Breite abgeklart.
Plane zur Ausweitung des Marktplatzes sind bereits in der Umsetzungsplanung.

Die Ayacandas lauft.

Und zwar langfristiqg. ( ”
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Das als Kurz-Zusammenfassung...
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Der Aufwand zum Einstellen ist nicht hoch:

Profitieren Sie zweifach von lhrer Arbeit.
Verkaufen Sie lhre IT-Losungen und mehr
auf Ayacandas.com

wWww.ayacandas.com

Der Austausch-Marktplatz fur Kliniken
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